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RESUMEN EJECUTIVO 
 

 

El pádel es un deporte en auge en muchas partes del mundo como en España, Chile, 

Argentina, Colombia, México y con ello se ha desarrollado una gran oportunidad de negocios 

exitosos en la industria del entretenimiento y el deporte. Por ello, la implementación de un plan 

de negocio para ofrecer en alquiler canchas de pádel en la ciudad de Lima es una estrategia para 

aprovechar esta oportunidad de mercado y establecer un negocio innovador de alto potencial. Al 

cierre de la presente propuesta, la oferta de canchas de pádel en el mercado limeño es reducida, 

con tres empresas que ponen a disposición del público ocho canchas en total. Así mismo, se 

identificó que las reservas de canchas están copadas y la difusión del deporte se encuentra en 

crecimiento. 

 Es por ello que, la presente propuesta sumará a la oferta de canchas de pádel una locación 

con dos canchas adicionales al mercado. Además, aportará a la difusión y crecimiento de la 

afición de este deporte. Para ello, se ha analizado el mercado, la competencia, el modelo de 

negocio y las estrategias necesarias para hacer exitoso el proyecto. Así mismo, se ha planteado un 

escenario de expansión para asegurar el negocio a largo plazo.  

 La inversión inicial será de S/474,454 incluido IGV, de los cuales S/200,000 serán 

financiados mediante un préstamo bancario a cuatro años con una tasa TEA de 15% y el saldo 

mediante inversión con capital por los accionistas del negocio. El proyecto se valida como viable 

dado que el flujo de caja libre analizado para el proyecto cuenta con un VAN positivo total de S/ 

722,445 considerando una tasa de rentabilidad para el accionista de 15%, una TIR de 78.5% y un 

tiempo de retorno de inversión de 3.6 años. 
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